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Apreciados amigos, Balaguer ha estado trabajando para construir un nuevo
concepto de negocio. Durante estos años de cambio, de constante trabajo
y siempre pensando en mejorar, día a día, en ocasiones no hemos podido
ofrecer el mejor servicio. Sabemos que no ha sido fácil y por ello queremos
agradecer vuestra fidelidad y paciencia.

Tras muchas horas de reflexión, hemos decidido comunicarnos con nuestros
clientes, con un nuevo soporte. Una revista que os mantega informados
de todas las novedades de nuestro sector: nuevos productos, noticias,
proveedores, artículos de interés relacionados con nuestro mundo, la
opinión de profesionales de cualquier sector relacionado con la
construcción,... Un trabajo duro, realizado con mucha ilusión y esfuerzo
y que finalmente tienes en tus manos.

Construcción, es el nombre de nuestra nueva revista. Una revista que
quiere estar al corriente de las nuevas tendencias a medida que evolucionan,
crean y construyen, ya sea en su entorno más social (cada construcción
es el reflejo de un pensamiento, de una inquietud y por lo tanto está
inmersa en una constante evolución) o en su entorno natural (fusión con
el contexto en el que se encuentra). Desde aquí queremos ayudarle a
crear hogar, crear ambientes, crear una armonía de materiales, colores
y texturas con los que poder disfrutar con los cinco sentidos.

Jaime Balaguer
Director Gerente
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Actualidad Técnica

BAÑOS 10: “ El sonido del Silencio”

Según los estudios comparativos realizados
por el Laboratorio de Acústica y Medio
Ambiente de la Universidad Politécnica de
Valencia, las bañeras de hidromasaje que
incorporan el nuevo sistema SHS (Silent Hydro
System) reducen en 12 decibelios el ruido
generado por los modelos convencionales
funcionando con el aire cerrado. Y reducen
8´7 decibelios funcionando con el aire abierto.
Por esta razón, el nuevo sistema SHS es el
mas confortable y silencioso que se pueda
encontrar. Conozca este producto en
BALAGUER.

BALAGUER: “Cerámica de
diseño sin adhesivos: sistema
CLIP”

La búsqueda de nuevos y más
modernos materiales ha llevado a
la utilización de nuevos sistemas
de producción y a la creación de
un producto exclusivo por sus
características técnicas y sus
cualidades estéticas. Se trata de
una baldosa que, gracias a un
bastidor plástico con enganche
automático, permite su colocación
en obra con unos pocos y sencillos
gestos, es adecuada para suelos
radiantes, reutilizable, se coloca
sin cola y sin pasta de rejuntado,
no tiene problemas de suciedad ni
ruidos, es antialérgica y sin
emisiones, resistencia al fuego clase
1, y queda lista para su uso sin
tiempos técnicos de espera de
actuación de la cola y sin necesidad
de limpieza final. Este material
estará en breve disponible en las
instalaciones de BALAGUER.

I.M.S. : “ Remates de chimenea
definitivos”

El departamento de I + D de I.M.S.  junto con
los investigadores del departamento de
Aeronaútica de la UPC han desarrollado un
remate de chimenea VENTUM técnicamente
muy avanzado que da depresiones
atmosféricas negativas para ángulos de
inclinación del viento desde –90º hasta +70º,
con lo que se crea una depresión dentro del
remate de la chimenea que nos facilita la
extracción de humos y ventilación.

A través de los ensayos se ha podido demostrar
que el Ventum no retiene el humo (efecto
regolfado), sea cual sea la dirección que lleve
el viento. El efecto de sus lamas provocan
un potente efecto de depresión al mezclarse
las corrientes de aire con el humo de la
chimenea, aspirándolo y seguidamente lo
expulsa hacia el exterior.

PORCELANICOS HDC: “Nuevo
antideslizante DRY”

El departamento de investigación y desarrollo
(I + D) de Porcelánicos HDC ha desarrollado
un nuevo acabado antideslizante, que tras
haber sido ensayado en laboratorio oficial ha
obtenido una clasificación de R 10.
Este producto, hace que la pieza no tenga
rugosidad y suavice el tacto, casi igualándolo
al de la pieza con acabado natural. Este
acabado novedoso ha recibido la
denominación de “DRY” y está disponible en
las instalaciones de BALAGUER en la serie
Dry Sierra 33´3 x 33´3.

BALAGUER: “Apuesta por las
Fachadas Ventiladas”

La utilización de materiales cerámicos para
el revestimiento de fachadas está de moda,
tanto por sus inmejorables propiedades como
por el creciente protagonismo estético de
las piezas de gran formato en los proyectos
más vanguardistas. En BALAGUER queremos
satisfacer esa creciente necesidad y estamos
en disposición de ofrecer diferentes
alternativas de materiales y tipos de montaje.
Nuestro equipo técnico estudiará el proyecto
que más se adapte a su gusto y necesidades.
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NUESTROS
PRODUCTOS

TEDUR 5:  15º C menos
bajo el sol
El concepto de ventilación viene
expresado como la acción y el
efecto de ventilar, siendo a su vez
ventilar el hecho de renovar el aire
de un lugar. TEDUR 5, Teja
Cerámica Autoventilada, la única
del mercado que consigue una
reducción con respecto a sus
competidores de 15º C menos de
temperatura  bajo  e l  so l .
Contrastado. Se trata de Tejas
fabricadas con un sistema
autónomo de ventilación que
cumplen las normas más estrictas
de calidad convirtiéndolas en un
producto necesario para el
de sa r ro l l o  óp t imo  en  e l
funcionamiento y esquema de una
cubierta.

Tedur 5 da un paso adelante, con
fecha 7 de Octubre de 2006, se le
concede al producto TEDUR 5 (nº
concesión 481), el Documento de
Idoneidad Técnica, emitido por el
Instituto de Ciencias de la
Construcción Eduardo Torroja. Esto
supone una apreciación técnica
favorable por parte del Instituto
de la aptitud de nuestro producto.
Visite nuestra exposición exterior
y conozca Tedur 5 en BALAGUER.

CALIDAD Y ECONOMÍA

PRESTACIONES:
- La más resistente del mercado, en cualquier circunstancia
- La única que incorpora y resuelve, de manera integrada, la ventilación del tejado
- La que ofrece una mayor capacidad aislante. No heladiza
- La única con un segundo nivel de escurrido de seguridad
- Con la máxima clasificación de impermeabilidad
- Totalmente resistente a la acción del viento
- Con sólo 5 unidades m2, menos que ninguna otra teja

RENDIMIENTO:
- La que tiene el mayor rendimiento de instalación
- La más versátil, con más opciones de instalación
- Evita realizar cámara de ventilación y ahorra en cislamientos
- Con la máxima sencillez de instalación, en cualquier pendiente
- La única que se puede instalar directamente sobre vigas

ESTÉTICA:
- La mayor variedad de posibilidades estéticas
- La única que reproduce fielmente la estética árabe.

TEDUR 5
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NUESTROS
PRODUCTOS

Porcelánicos hdc

Porcelánicos HDC se
complace en presentarles las
series Barna y Osaka en el
formato 45 x 65, ideales para
cualquier colocación, tanto
en suelo como en pared.

Tras diversos test de
idoneidad hemos concluído
que el formato 45 x 65 es el
más adecuado cuando
combinamos estética y
funcionalidad. Por ello estas
dos series sólo son el primer
plato en una apuesta por este
formato.

La fabricación de estos
foramtos no es sencilla si
buscamos el mejor resultado,
por ello Porcelánicos HDC ha
utilizado la mejor técnica de
fabricación combinada con la
maquinaria más avanzada del secotr,
sin olvidarnos de su aspecto estético
y funcional.

Estamos orgullosos del resultado,
pero esto no ha hacho más que
empezar.
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NUESTROS
PRODUCTOS

Axor Citterio de Hansgrohe

El baño - un lugar de paz dónde el agua
se vuelve un elemento de vida, dónde
el aseo  se vuelve un ritual. Antonio
Citterio ha redefinido este espacio. Con
los adornos, duchas y bañeras - todo
expresado en una nueva forma, uniendo
formas rectangulares y redondas en
armonía. Con sus superficies reflexivas,
Axor Citterio es la combinación perfecta
de arte meticuloso, de una innovadora
tecnología en la producción  y el diseño
individual. Sencillo en las formas, rico
en los detalles, multifacético en las
posibilidades. Axor Citterio: Un nueva
forma de lujo.

Un nuevo enfoque
del lujo en el

cuarto de baño
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Trend- Mosaico Vitreo

Trend se distingue por su gran sensibilidad
a la evolución de los mercados;su
compromiso en la investigación y en el
desarrollo de nuevos productos es
constante, respetando siempre los
cánones imprescindibles dictados por la
tradición artística.

La búsqueda de nuevos productos en
diferentes direcciones se traduce no sólo
en nuevos materiales, sino también en
combinaciones matéricas o cromáticas
insólitas, en formas inusitadas y en
soluciones decorativas inéditas. De ahí
las sugestivas transparencias multicolores,
las sorprendentes irisaciones, la alegre
luminosidad de las diferentes colecciones
de mosaicos destinadas a decorar tanto
espacios privados como ambientes
urbanos y obras de arte de todo el
mundo.

Colección de mosaicos,
aglomerados de v idrio,
cuarzo y granito, esmaltes,
oro y soluciones artísticas.

NUESTROS
PRODUCTOS



9

NUESTROS
PRODUCTOS

Hidrobox

En Hidrobox puede encontrar una amplia gama
de elementos de baño, fruto del diseño y la
innovación. Hemos incorporado a todos nuestros
modelos las últimas tecnologías para poder
transformar el agua en fuente de placer y
bienestar.
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NUESTROS
PRODUCTOS

BALDOSAS CERÁMICAS DE
COLORKER PARA FACHADAS
VENTILADAS

La fachada es la primera barrera
arquitectónica encargada de
proteger la vivienda contra las
agresiones externas. La cerámica
aplicada sobre las fachadas asegura
una función de protección contra
el agua, el ruido y los ataques
químicos. La cerámica aporta
igualmente sus cualidades estéticas
de luminosidad, colorido y
creatividad.

Colorker cuenta con un gran número
de modelos que, gracias a sus
características técnicas elevadas,
son ideales para la utilización en
fachadas ventiladas y en zonas de
alto tránsito. Mediante una serie de
estudios específicos, Colorker ha
probado la validez de sus baldosas
para esta clase de espacios,
destacando los productos de
material porcelánico. Estos
materiales, con una absorción de
agua prácticamente nula, presentan
las propiedades idóneas para su
aplicación en fachadas, ya que
tienen probada su resistencia a las
heladas, son antimanchas e
inalterables por los agentes
atmosféricos y ambientes
contaminantes.

El gres porcelánico de Colorker está
siempre sometido a rigurosos tests
de calidad que garantizan sus
óptimas prestaciones incluso en las
condiciones más adversas. Su
durabilidad en el tiempo y la
resistencia del material al rayado y
al desgaste son condiciones
esenciales que cumplen estos
productos para su colocación como
pavimentos en lugares de alto
tránsito y exteriores. Colorker ofrece la solución

idónea para  reso lver
cualquier inquietud de los
p r o f e s i o n a l e s  d e  l a
construcción.
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NUESTROS
PROVEEDORES

Fundada en 1986, Rodacal
Beyem nació con el propósito
de fabricar cal y morteros de
cal. Tres años más tarde en
1989, comienza con la
producción de cemento cola y
morteros en base cemento.

En 1994, es la primera empresa
de Castilla la Mancha en
conseguir la ISO 9002, punto
de partida de un paulatino pero
imparable ascenso para hacerse
con un puesto en el mercado
nacional. Desde entonces y
hasta hoy Rodacal Beyem ha
logrado mantenerse como
compañ ía  p ionera  con
productos innovadores y de
marcada calidad. Posee un
departamento técnico propio
de I+D y continúa adaptándose
a las normativas vigentes.

Productos para los
oficios de la construcción

impulso de comunicación que dará la
Compañía y que beneficiará a  gran
parte de sus consumidores.

Ya desde hace unos años, Rodacal
Beyem defiende la profesionalización
del sector en trabajos de alicatado y
revoco. Mantiene un continuo estudio
del producto en colaboración con los
usuarios para, conociendo sus
patologías, evitarlas en lo posible.
Ofrece, además, apoyo técnico y
comercial a todossus clientes, con los
que pretende interactuar.

El último reto que afronta Rodacal Beyem
es su cambio de imagen. La empresa mejora
sus líneas de productos con modernos diseños
basados en nuevos colores y denominaciones
que facilitan la identificación y la elección
del más adecuado a sus necesidades.

Además, amplia sus servicios para dar
formación especializada e informar
regularmente de todas sus novedades.
Continuando la investigación para
proporcionar productos innovadores.

Esta apuesta, se verá apoyada por el

www.rodacal.com



de consumo y Tarjeta Naranja 1 punto
G cada 15 € de consumo).

El Club Balaguer, además de agradecer
a sus clientes la fidelidad con la
empresa, quiere crear un concepto de
familia, conocer a sus miembros, quiere
estar cerca de ellos.
Por ello ha diseñado un catálogo con
regalos apropiados a las necesidades
de cada uno de los miembros de esta
gran familia: desde un balón de playa
a un televisor de plasma, pasando por
un móvil de última generación o un fin
de semana en Eurodisney. Hogar, ocio,
viajes, tecnología. Todo pensado para
disfrutar con los suyos, en familia o
con amigos. Balaguer quiere estar
presente en esos momentos y por ello
en cada una de las secciones del
catálogo encontrará diversos regalos.
Tan solo tiene que elegir el que más
le guste y venir a recogerlo.

Para recoger su regalo debe presentar
su Tarjeta (Naranja o Azul). En todo
momento usted tendrá acceso a la
información de su Tarjeta (número de
puntos acumulados, regalos del
Programa de Puntos, etc.).

Con el catálogo de regalos no
pretendemos potenciar la compra para
conseguir mejores regalos. Tan solo
queremos agradecer la fidelidad de
nuestros clientes. Estos regalos han
sido seleccionados para que cuando
los tenga en su casa o disfrute de ellos,
recuerde que Balaguer es su empresa,
que estamos aquí, que detrás de
Balaguer siempre hay una persona
dispuesta a escucharle, a solucionar
sus dudas y consultas  y sobretodo,
asesorarle en todo momento, queremos
ayudarle a crear hogar.

Balaguer no quiere olvidarse de usted
y no quiere que usted se olvide de
Balaguer.

¡Apúntese a nuestro club!
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Características de la Tarjeta
del Club Balaguer

como cliente de Balaguer
tendrá muchas ventajas y como
socio del Club tendrá ventajas
extras.

Apúntese al club en cualquier
tienda, y cada vez que compre,
obtendrá puntos coleccionables
y ventajas únicas sólo para los
m i e m b r o s  d e l  c l u b .
Promociones especiales,
descuentos  exc lus ivos ,
atención preferente reservada
a socios...

En Balaguer queremos premiar
la fidelidad de nuestros clientes
y darles nuestra mejor
atención, porque detrás de
Balaguer, siempre hay una
persona para atenderle como
se merece.

El club de las ventajas
En Materiales de Construcción Balaguer
sabemos que el punto más importante de
nuestro trabajo es la relación personal entre
nuestra empresa y nuestros clientes. La
lealtad de nuestros clientes es el activo más
importante de nuestra empresa. Es por ello
que queremos construir una relación más
sólida y estable con nuestros actuales
clientes.

En Balaguer queremos que nuestros clientes
sientan el compromiso total de las personas
del equipo de Balaguer y el trabajo constante
para mejorar la calidad de nuestros servicios
y productos. Cualquiera de nuestros
empleados podrá informarle y aconsejarle,
queremos que nuestros clientes tengan una
experiencia positiva en nuestros puntos de
venta y que la relación sea beneficiosa para
ambos.  Debemos conocer las expectativas
de nuestros clientes y anticiparnos a sus
necesidades. Este conocimiento de las
necesidades nos lleva a una mejora continua
y a una gran flexibilidad. Debemos adaptarnos
a los cambios y a las necesidades crecientes
de nuestros clientes.

El aspecto más visible de esta lealtad es la
preferencia de nuestra empresa a lo largo
de los años. Balaguer sabe que sus clientes
son el pilar que mueve la empresa y por ello
ha trabajado duro para enfocar su trabajo
a la total satisfacción de las necesidades y
expectativas de los mismos. Somos
conscientes de la necesidad e importancia
de mantener una relación estable y duradera
con nuestros clientes, la cual se potencia
con la personalización e individualización de
las relaciones. Por ello hemos creado la
Tarjeta del Club Balaguer.

Esta tarjeta, permitirá a nuestros clientes
acumular puntos, que posteriormente podrá
canjear por regalos (gracias al programa de
puntos), optar a mejores precios o tener un
servicio personalizado. Otro aspecto
importante a tener en cuenta es que la
participación en el Programa de Puntos es
totalmente gratuita.

Existen dos tipos de Tarjetas Balaguer: Azul
y Naranja. La Tarjeta Azul es para cualquier
persona o empresa que la solicite en nuestros
puntos de venta y nos facilite sus datos. La
Tarjeta Naranja es para clientes que
sobrepasen los 20.000 € de facturación
(impuestos no incluidos) durante el ejercicio
actual. La acumulación de puntos es muy
sencilla, sólo tiene que presentar su tarjeta
al realizar la compra en alguno de nuestros
centros (Tarjeta Azul 1 punto G cada 33 €



Nace La Noche Naranja
La primera edición de la denominada “La
Noche Naranja” vió la luz el martes 19 de
Diciembre de 2006, con motivo de la
celebración que la empresa mallorquina
con sede en Palma, Materials de Construcció
Balaguer, S.L. y Rodacal Beyem S.L., uno
de sus socios colaboradores más relevantes,
ofrecieron en la archiconocida discoteca
palmesana Abraxa’s.

Dicho festejo, consistió en una cena-
espectáculo que surgió con la intención de
celebrar el primer aniversario de la
fundación del club Balaguer.

El club Balaguer,  formado por los mejores
clientes de la empresa, que a día de hoy
está comprendido por un centenar, en su
mayoría empresas de construcción de la
isla, quiere reflejar con este acto su gratitud
por la fidelidad de los integrantes de este
club durante su primer año de vida.

El evento servió también para fortalecer
los lazos existentes entre la empresa y
Rodacal Beyem S.L., compañía con más de
veinte años de historia en el sector de la
construcción, fabricando y comercializando
morteros para revestimiento de fachadas,
pinturas, masillas y otros. Con la que se
espera seguir trabajando conjuntamente
para la realización de cualquier tipo de
eventos que sirvan para dar a conocer la
imagen de ambas compañías.

Materials de Construcció Balaguer, S.L.
espera que “La noche naranja”, denominada
de esta manera por la distinción de “clientes
naranjas” que se les otorga a sus clientes
preferenciales, en clara alusión a los colores
corporativos de la empresa, se convierta
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El Club Balaguer también ha creado
“El Día del Empleado” para
agradecer a sus empleados su
fidelidad demostrada, ya que sin
ellos no hubiese sido posible crear
el Club Balaguer.

El año pasado se organizó una
excursión que consistía en rodear
la bahía con un catamarán. La
celebración terminó con una comida
en un restaurante.

Este año El día del Empleado fue el
pasado 10 de Junio y lo celebramos
con una excursión a Cabrera, donde
pudimos visitar el Castillo, el Museo,
el monumento a los franceses y
visitar Sa Cova Blava.

Bernardo Toboso (Rodacal) y señora, Ina García. Maribel Pozo y
Jaime Balaguer en "La noche Naranja"

“El Día del Empleado”

“Noche Naranja”

en una acto de referencia a finales de cada
año dentro del sector de la construcción
de las Islas Baleares y sirva como colofón
a la buena marcha y el crecimiento que
está experimentado cada año la compañía,
que  se reflejará de manera notable en el
2008, con la inaguración de un nuevo
centro, que supondrá el nacimiento de un
nuevo concepto en cuanto a establecimiento
de comercialización de productos para la
decoración y construcción, mediante la
integración de conceptos de modernidad,
funcionalidad y desarrollo que potenciarán
enormemente el sector convirtiendose en
un espacio único para el cliente.

Balaguer :  Premio  a  la
Trayector ia Empresar ia l

Materials de Construcció Balaguer, S.L. es
u n a  e m p r e s a  i n n o v a d o r a  q u e
apuesta por el futuro, desmarcándose en
el mercado Balear con productos
exclusivos. Prueba de ello es el Premio a
la  Trayector ia  Empresar ia l  que
en este  último año la asociación
empresarial AFEDECO ha otorgado a la
empresa y mediante el cual se quiso
reconocer la trayectoria empresarial
de un establecimiento comercial de gran
tradición que ha sabido adaptarse
a los nuevos tiempos proyectando sus raíces
h a c i a  l a  n u e v a  r e a l i d a d
comercial que marca la modernidad.

Recoge el premio el Sr. Jaime Balaguer. Lo recibe en manos
de la presidenta del Consell de Mallorca, la Honorable Sra.
Mª Antonia Munar.



CONSEJOS
PRÁCTICOS
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¿Cómo?

Paso 1 Elección del adhesivo y
sistema de colocación

La colocación de baldosas cerámicas siempre
debe ser realizada por personal profesional
experimentado. Deben elegirse las
herramientas y  út i les  adecuados.
Las superficies, tanto de suelos como de
paredes, deben estar perfectamente
niveladas, pudiéndose emplear morteros de
regulación o nivelación, incluso capas
impermeabilizadoras, de drenaje, etc, si la
situación lo requiere. Las superficies deben
estar totalmente limpias antes de aplicar el
mortero de agarre o el adhesivo. Utilizar una
adecuada iluminación, recomendándose la
utilización de lámparas o focos para observar
el ajuste dimensional.

Paso 4 El rejuntado

Las juntas son un elemento necesario para
la conservación de las instalaciones. Existen
varios tipos de juntas en una obra:

A. Juntas estructurales: Están diseñadas
para absorber los movimientos de la
edificación y siempre deben respetarse.
Pueden ser tapadas con perfiles adecuados
y llenadas con materiales indicados.

B. Juntas perimetrales: En todas las uniones
pared-suelo. El ancho mínimo será de 8 mm.
y deben de  estar vacías
o rellenas con material deformable. Son
disimulables con el rodapié o el azulejo de
pared.

C. Juntas de colocación: Es la separación
que se deja entre las baldosas. Se considera
colocación con junta cuando la separación
es mayor o igual de 3 mm, y separación sin
junta cuando es menor de 3 mm, debiendo
dejar siempre una separación mínima de 1,5
mm.
Antes de iniciar el rejuntado, esperar que el
mortero de agarre o el adhesivo este
totalmente endurecido. Las juntas tienen
que estar limpias y exentas de polvo y
partículas. Efectuar el rellenado o sellado
de las juntas utilizando una llana de goma
dura, sin dejar vacíos los desniveles. Eliminar
el exceso de junta de la superficie moviendo
la llana diagonalmente a las juntas, cuando
la mezcla este todavía fresca. Retirar los
residuos con la misma espátula.

Paso 3 Cuidados especiales durante
la colocación

Utilizar crucetas o estrellas de tamaño
adecuado según la junta para mantener la
ortogonalidad del montaje.
En colocaciones trabadas o a contrapunta
se recomienda que esta no supere el 25%
de la longitud del lado más largo.
Comprobar el material ya colocado cuando
el adhesivo está todavía fraguando con el fin
de corregir pequeñas variaciones.

Paso 5 Terminación de la obra

Una obra no está acabada hasta que no
está entregada.

Limpieza de las juntas: Respetando los
tiempos del fabricante, limpiar con un trapo
de hilo húmedo toda la superficie, incluido
el rejuntado. Al secar puede quedar una capa
o velo en toda la superficie, que puede ser
limpiada con agua. No dejar pasar mucho
tiempo para limpiar los restos de juntas.

Limpiar los restos de obra con productos
adecuados.

Paso 1 Preparación del soporte

Paso 2 Elección del adhesivo

y sistema de colocación

Paso 3 Cuidados especiales

durante la colocación

Paso 4 El rejuntado

Paso 5 Terminación de la obra

El mantenimiento de las baldosas
cerámicas es sencillo y cómodo. Se
pueden  emplear  p roductos
específicos para cada tipo de baldosas
respetando las indicaciones del
fabricante de productos. Consulte
con MATERIALES DE CONSTRUCCION
BALAGUER.

Se aconseja al colocar, mezclar
piezas de varias cajas. Verificar antes
de colocar: Tonalidad, Calibre y
Clase. No se admiten reclamaciones
referentes al material colocado.

Consejos de colocación de baldosas cerámicas
Por Pau Mora - Comercial Técnico

Paso 2 Elección del adhesivo y
sistema de colocación

La elección del adhesivo viene definido por
el tipo de baldosa cerámica (el grupo al que
pertenece y el formato), por el tipo de la
superficie a revestir (material) y por el uso
del recinto. La elección del sistema de
colocación depende de la ubicación de la
obra (exterior o interior) y de las dimensiones
de la baldosa cerámica. Se recomienda una
colocación en capa fina frente a la colocación
en capa gruesa.
Se recomienda realizar doble encolado para
baldosas que tengan alguno de sus lados con
una longitud superior a 30 cm. Esta técnica
se realiza aplicando adhesivo tanto en el
soporte como en la baldosa, cubriendo toda
la superficie de las mismas.



La Opinión del Profesional
Domingo, 05 de marzo 2007

Fueron los nueve meses más placenteros
de mi vida, broté de madre llorando, de
malhumor y evocando el agua tibia que
antes me rodeaba.

Vi por primera vez la luz que aún hoy me
rodea, el día mas largo del cuarenta y dos;
tiempos de tristeza, hambre y vergüenza
donde el fascismo y el dolor tenían el poder
absoluto, por ello mis gritos y llantos, no
quería presenciar un espectáculo tan
desolador, en ningún momento había pedido
salir.

Durante nueve meses, qué cortos me
parecieron, oí hablar a mis progenitores,
escuché una emisora de Londres, la BBC,
y las conversaciones que mantenía la
familia, en voz baja y por la noche con el
vecino catalán, que por cierto conocía los
hechos con mas precisión que mis padres.

Nací exactamente trece días después que
mi primo Gaspar, rubio, buen color y
siempre con una sonrisa en los labios, yo
en cambio tenia un color algo tostado,
tirando a oscuro, ojos negros, unas orejas
enormes y a juzgar por las fotos no parecía
del todo feliz, por la calle compartía
cochecito con Gaspar y era tanta la fealdad
que mi madre ocultaba con una manta mi
rostro enseñanado sólo al primo, de esta
forma evitaba comentarios posteriores y
recibía posiblemente alguna felicitación
por haber parido un niño tan precioso, mi
primo.

Pasé tanta hambre, mi madre no podía
alimentarme, que mi vida se había
transformado en un llanto constante, un
infierno para mi y para mis padres, no
sabemos doctor qué le pasa, recuerdo que
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el doctor no contestaba, me miraba con
indiferencia y decía que posiblemente tenía
gases, qué coño gases, gritaba, lo que yo
tengo es hambre, pura y dura; pasaban los
días y aumentaban mis orejas, y mis ojeras,
mi "belleza" progresaba día a día, me moría
y nada hacían por evitarlo.

Una tarde, mi tía Francisca, la madre de
Gaspar, después de saciar a su hijo y de
escondidas me acercó su pecho rebosante
del mas bello alimento, no me lo creía,
dicen que estuve mamando mas de media
hora, después, exhausto, quedé dormido,
en silencio y con una sonrisa por primera
vez en mis labios escondía las enormes
orejas, había comido, pero casi la palmo,
y no fue por falta de comunicación, lo que
sucedía es que la comunicación no llegaba
a su destino, no me creían o quizá, por el
ruido que hacia ni me escuchaban.

Desde aquel día quise tanto a mi tía como
a mi madre.

Los sucedido me hace pensar en la
comunicación actual, hay descrétido en lo
que hablamos, hay prisas en terminar
conversaciones que ni hemos empezado y
sobre todo somos pésimos comunicadores,
no interesamos, o somos aberrantes
escuchadores, no interesa lo que nos
cuentan, en ambos dos casos hay una
importante falta de atención-interés,
aunque a veces oigo apasionadas
conversaciones de fútbol, con mucha
gesticulación, que sí parece interesan a
alguien... pero esto es otra historia.

Pep LLuis Forteza - Decorador
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